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Aprende a

gestionar precios, portafolio y canales con la metodologia
Revenue Growth Management para impulsar crecimiento
rentable y tomar decisiones con vision de gerente general

cQueé resuelve
el curso?

Hoy crecer en volumen no garantiza rentabilidad. Este
programa introduce el Revenue Growth Management
(RGM) como un enfoque estratégico para disefar precios
con criterio, optimizar el mix de productos y estructurar

incentivos de canal, impulsando una rentabilidad
sostenible.
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¢A quien esta dirigido?
Pensado para profesionales de las dareas comercial, finanzas, marketing,
business intelligence y planificacion estratégica, con experiencia intermedia y

aspiracion a roles gerenciales, que buscan elevar su capacidad de andlisis y
tomar decisiones que impacten directamente en el P&L del negocio.

Al finalizar el curso podras:

® Anadlizar la sensibilidad de la demanda al precio y la disposicion
a pagar del cliente.

® Disefnar estrategias de precio basadas en valor, no solo en
costos o competencia.

® Optimizar el portafolio y el mix de productos para maximizar
margen.

® Segmentar canales y clientes para orientar comportamientos
de compra.

© Integrar precio, portafolio y canal en decisiones estratégicas de
crecimiento.

© Pensar y decidir como un “arquitecto del ingreso”, no solo como
analista.

® Definir esquemas de rebates, promociones y descuentos
alineados a objetivos rentables.
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Estructura modular

Modulo | Modulo i

RGM vy el poder del precio
(elasticidad y
disposiciéon a pagar)

Optimizacion del portafolio
y gestion activa del mix

Modulo IV

Modulo il

Simulacion
Estratégica RGM

Canales, Segmentacion
Yy Remuneracion
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Docente

Arturo Vazquez Celleri
Lider estratégico con mads de 15 anos de experiencia en Revenue Growth
Management, Estrategia Comercial y Business Intelligence en empresas
multinacionales. Especialista en las palancas de precio, portafolio y canal, con
enfoque prdctico para convertir datos en decisiones rentables.

Modalidad Online

[ Inicio del curso: 122, 23, 24,29 y 30 de septiembre; 1 de octubre j

{ Horario: 19:00 a 21:00 ]

Duracion: 12 horas

Precio del curso

$188,00
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Formacion ejecutiva con impacto real




